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Julkaisuvapaa heti
Lansi-Uudenmaan Matkailu LUMO OY on perustettu - toimitusjohtaja haussa

Lansiuusmaalaiset matkailu- ja majoitusalan yritykset ovat perustaneet yhteisyrityksen alueen matkailun myyntia ja
markkinointia tehostamaan. Alueen kaupungit ja kunnat ovat nadyttineet toimintamallille vihreda valoa ja tammi-
helmikuun aikana odotetaan virallisia paatoksia mukaan Ildhtevistd kunnista ja kaupungeista. Yhtion
toimitusjohtajahaku on juuri kdaynnissd — www.novago.fi >> rekrytointi. Vastaavasta yksityisen ja julkisen sektorin
yhteistyosta matkailualalla on muualla Suomessa saatu hyvia kokemuksia.

Nelja Lansi-Uudenmaan palvelualan yritysta - Billndasin ruukki, Kisakallion urheiluopisto, Kylpylahotelli Pdivakumpu ja
Siuntion hyvinvointikeskus ovat yhteistyossa alueellisen kehitysyhtion Novago Yrityskehitys Oy:n kanssa perustaneet
joulukuussa Lansi-Uudenmaan Matkailu LUMO Oy:n. Uuteen yritykseen on jo ennen sen toiminnan aloittamista
lupautunut osakkaiksi mukaan 20 alan yritystd ja ovet ovat avoinna myos kaikille muille alueen matkailu- ja palvelualan
yrityksille.

Yhteistyolla eteenpdin

Uuden yrityksen tavoitteena on omalla toiminnallaan tehostaa alueen matkailu- ja palveluyritysten seka kuntien omia
myynti- ja markkinointiponnisteluja. Alkuvaiheessa Lansi-Uudenmaan Matkailu LUMO Oy tulee tyollistamaan 2-3
henkil6a, mutta toiminnan laajetessa sen arvioidaan kasvavan 5-10 hengen yritykseksi. Talla hetkella yritykselle haetaan
vetdjaa. LUMOn toimitilat tulevat sijaitsemaan paakaupunkiseudulla — lahella potentiaalisia asiakkaita.

Hanke on yritysvetoinen, mutta sille on naytetty vihreda valoa myods kunnallisten paattdjien taholta ja paatos
osallistumisesta on useissa alueen kunnissa hallintoelinten kasittelyssa alkuvuodesta.

- Johdonmukaisella yritysten ja julkisen sektorin valiselld yhteisty6lla on muualla Suomessa saavutettu hienoja tuloksia,
toteaa yksi hankkeen puuhamiehista Billndsin ruukin omistaja Olli Muurainen.

- Levin matkailukeskusta kaikkine palveluineen ei olisi syntynyt ilman tiivista yhteistyota Kittilan kanssa. Toinen hyva
esimerkki on Hdmeen markkinointi.

Matkailumarkkinointi imagon vahvistajana

Lansi-Uudenmaan Matkailun tehtdavana on vahvasti kampanjointi- ja myyntipainotteinen.

- Varsinainen palvelujen ja tuotteiden kehitys tapahtuu tehokkaimmin yritysten sisdlla, sen sijaan voimien yhdistdminen
myynnissa ja markkinoinnissa on jarkevaa, toteaa Erja Vaarala Novago Yrityskehitys Oy:sta

Tavoitteena on kasvattaa alueen matkailu- ja palvelualan kokonaisliikevaihtoa.

- Siita hyotyvat kaikki alueen toimijat, myds kaupungit ja kunnat, koska se tuo lisda tyopaikkoja — eikda pelkastdan
matkailu- tai palvelualalle. Alueen kiinnostavuus matkailukohteena parantaa sen yleisimagoa ja lisaa sen kiinnostavuutta
my06s muunlaisen yritystoiminnan nakokulmasta, summaa Heikki Tiitinen Siuntion Hyvinvointikeskuksesta.

Lisatietoja:

Heikki Tiitinen, Siuntion Hyvinvointikeskus, +358 400 648 663, heikki.tiitinen@miinanhoitolat.fi
Olli Muurainen, Billnasin ruukki, +358 50 555 1375, olli.muurainen@billnas.fi

Petri Tarkkanen, Kisakallion Urheiluopisto, +358 40 8437 300, petri.tarkkanen@Kkisakallio.fi
Tero Eskola, Kylpylahotelli Paivakumpu, +358 30 608 4800, tero.eskola@ paivakumpu.fi

Erja Vaarala, Novago Yrityskehitys Oy, +358 44 374 0079, erja.vaarala@novago.fi

Toimitusjohtajahaku osoitteessa www.novago.fi >> rekrytointi
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Fritt for publicering genast
Lansi-Uudenmaan Matkailu LUMO OY ar grundat — vi soker en verkstéllande direktor

De vastnylandska foretagen i turism- och inkvarteringsbranschen har grundat ett gemensamt foretag for att effektivera
forsaljningen och marknadsforingen av omradets turismtjanster. Regionens stader och kommuner har visat gront ljus
for verksamhetsmodellen och under januari och februari fattas de officiella besluten om vilka stéder och kommuner
som deltar. Just nu soker bolaget efter en verkstéllande direktor — www.novago.fi >> rekrytointi. P& andra stallen i
Finland har man inom turismbranschen fatt goda erfarenheter av liknande samarbete mellan den privata och den
offentliga sektorn.

Fyra vastnylandska foretag i servicebranschen - Billnas bruk, Kisakallio idrottsinstitut, Badhotell Paivakumpu och Sjundea
center for valbefinnande har i samarbete med det regionala utvecklingsbolaget Novago Foretagsutveckling Ab i december
grundat bolaget Lansi-Uudenmaan Matkailu LUMO Oy. Redan innan det nya foretaget har startat sin verksamhet har 20
foretag i branschen lovat att g4 med som deldgare, och dérrarna ar ocksa dppna for regionens alla andra foretag inom
turism- och servicebranschen.

Framat genom samarbete

Det nya foretagets mal ar att genom sin verksamhet effektivera turism- och serviceféretagens samt kommunernas egna
forsaljnings- och marknadsforingsatgarder. | bérjan kommer Léansi-Uudenmaan Matkailu LUMO Oy att sysselsatta 2-3
personer, men da verksamheten Okar uppskattas foretaget vaxa till att omfatta 5-10 personer. Just nu soker man efter en
ledare for foretaget. LUMOs lokaler kommer att finnas i huvudstadsregionen — néra de potentiella kunderna.

Foretagen har huvudrollen inom projektet, men ocksa de kommunala beslutsfattarna har visat gront ljus for det. Under
borjan av aret ar beslutet om deltagande under behandling i flera av regionens kommuner.

- Genom ett konsekvent samarbete mellan féretagen och den offentliga sektorn har man pé andra hall i Finland uppnatt
goda resultat, konstaterar Olli Muurainen, &gare av Billn&s bruk och en av drivkrafterna i projektet.

- Turistcentret i Levi med alla sina tjénster skulle inte ha blivit till utan ett néra samarbete med Kittila. Ett annat bra
exempel &r marknadsféringen av Tavastland.

Imagen forstérks av turismens marknadsforing

Lansi-Uudenmaan Matkailu lagger en stark betoning pa kampanjer och forsaljning.

- Utvecklingen av de egentliga tjansterna och produkterna sker mest effektivt inom foéretagen, men déremot &r det
fornuftigt att forena krafterna i forsaljningen och marknadsféringen, konstaterar Erja Vaarala frdn Novago
Foretagsutveckling Ab.

Malet &r att 6ka turism- och servicebranschernas totala omséattning i regionen.

- Det ar till nytta for alla omradets aktorer, ocksa staderna och kommunerna, darfor att det skapar fler arbetsplatser — och
inte bara i turism- eller servicebranscherna. D& regionen &r intressant som turistmal forbattras ocksd omradets allméanna
image, och da blir regionen ocksa intressantare for annan affarsverksamhet, summerar Heikki Tiitinen fran Sjundea center
for valbefinnande.

Mer information:

Heikki Tiitinen, Sjundeé center for vélbefinnande, +358 400 648 663, heikki.tiitinen@miinanhoitolat.fi
Olli Muurainen, Billn&s bruk, +358 50 555 1375, olli.muurainen@billnas.fi

Petri Tarkkanen, Kisakallion Idrottsinstitut, +358 40 8437 300, petri.tarkkanen@kisakallio. fi

Tero Eskola, Badhotell Paivakumpu, +358 30 608 4800, tero.eskola@paivakumpu. fi

Erja Vaarala, Novago Foretagsutveckling Ab, +358 44 374 0079, erja.vaarala@novago.fi

Verkstallande direktor sokes pa adressen www.novago.fi >> rekrytering
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